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	Organisation
	SNV 

	Project
	ABC-Sahel (SP1790)

	Assignment  
	Coaching aux entreprises biodigesteurs et approfondissement du business case biodigesteur

	Location
	Bamako avec missions sur le terrain

	Duration
	4 mois

	Reporting to/working with SNV 
	Saran Diane, PM ABC-Mali


	Starting date
	16/02/2026



About SNV
SNV est un partenaire international du développement investi d’une mission, et qui est ancrée dans les contextes et les sociétés où elle travaille. Nous contribuons aux objectifs de développement durable (ODD) grâce à l’efficacité de nos programmes et à notre stratégie d’influence, avec pour axe central la transformation des systèmes agroalimentaires, énergétiques et d’approvisionnement en eau, afin de permettre des conditions de vie plus durables et plus équitables pour tou∙te∙s. 
Contexte et justification
SNV a accompagné le développement d’un écosystème autour des biodigesteurs, avec :
· 8 entreprises ayant signé un contrat FBR en cours, dont 5 entreprises performantes sur le terrain.
· Un business case attractif pour l’utilisateur final (résultats composant OFVI).

Cependant :
· Les entreprises peinent à rentabiliser et “bancabiliser” leur modèle d’affaires auprès des IMF/partenaires.
· Le marché n’accélère pas, révélant des angles morts non captés par les hypothèses actuelles du business case.

SNV recrute un(e) consultant(e) pour structurer, tester et améliorer les modèles d’affaires, renforcer la présentation aux partenaires, et clarifier le business case utilisateur final afin de lever les goulots d’étranglement à l’adoption.

Objectif Global
Renforcer la viabilité économique, la bancabilité et l’adoption de marché des entreprises de biodigesteurs en :
· Optimisant les modèles d’affaires (y compris la valorisation du compost).
· Structurant des propositions claires et crédibles pour partenaires techniques et financiers.
· Affinant le business case utilisateur final et identifiant les lacunes bloquant la mise en échelle.

Objectifs Spécifiques
1. Diagnostiquer et améliorer les modèles d’affaires des 5 entreprises (unit economics, flux de revenus, coûts, prix, canaux) et leur faisabilité par rapport à la réalité terrain.
2. Concevoir des outils standardisés de présentation (pitch deck, teaser financier, etc.) adaptés aux IMF et fonds.
3. Identifier des partenaires financières potentiels des entreprises et, en collaboration avec l’équipe ABC, faciliter la mise en relation voire le partenariat gagnant-gagnant
4. Conduire une analyse approfondie du business case utilisateur final sur la base de la réalité terrain
Qualifications et compétences requises

L’expert ou le personnel qui sera affecté sur la mission (dans le cas des cabinets, consultant individuel) doit justifier de :
· Diplôme Universitaire (BAC+4) ou équivalent en finance, administration des affaires, économie, énergie renouvelable, changement climatique ou dans une discipline connexe ;
· Avoir au moins 10 ans d'expérience professionnelle dans le domaine de l’entreprenariat, la gestion d’entreprises 
· Avoir une bonne expérience en finances carbones, cuisson propre et production de foyers améliorés ;
· Avoir au moins 10 ans d'expérience professionnelle dans le développement de plans d’affaires ;
· Avoir déjà réalisé au minimum 10 plans d’affaires pour les entreprises ;
· Avoir réalisé au moins 3 plans d’affaire dans le domaine des énergies renouvelables de préférence dans la production ou distribution de foyers améliorés ;
· Avoir une bonne connaissance des outils et approche d’analyse de marché et de stratégie marketing ;
· La connaissance de la langue nationale bambara et une solide expérience dans l’accompagnement des acteurs de production de technologies de cuisson.

Contenu des offres 

L’offre technique devra contenir : 
· Une offre technique relative à la compréhension de la mission, l’approche méthodologique, les outils utilisés, un plan de travail détaillé, le délai d’exécution, les expériences similaires et au moins trois (3) références professionnelles. 
· Le CV de l’expert ou du personnel qui sera affecté à la mission dans le cas des cabinets et consultant indépendant.
· La copie d’au moins 03 services rendu des principales missions similaires. 
NB :
La proposition technique ne dépassant pas 3 pages contient : 

· Une compréhension et une interprétation des termes de référence. (0,5 page)
· La méthodologie à utiliser pour réaliser la mission, y compris les outils qui seront utilisés et un calendrier d’activités prévues. (2 pages)
· Le CV du/de la consultant.e stipulant les expériences similaires. (2 pages)

L’offre financière 

Précisera le tarif journalier du consultant (en F.CFA) ainsi que les détails des autres frais, et le montant total de la prestation. Une lettre de soumission accompagnera les propositions techniques et financières.

Les offres doivent aussi contenir les éléments administratifs suivants :
· Numéro d’Identification Fiscal ;
· Relevé d’identité bancaire (RIB) ;
· Carte d’identité du 1ier responsable ;
· Copie du Registre de Commerce.
 Livrables
Se basant sur les résultats des composantes EEC et OFVI de ABC, le consultant approfondira ces acquis en observant la réalité du terrain et en échangeant avec des parties prenantes. Les livrables sont les suivants :

Modèles d’affaires optimisés et documentés (8–10 pages) pour 5 entreprises
Dossiers “bancables” au standard IF/IMF et Fonds
Pitch deck (≤15 slides) business model par entreprise.
Identification des “angles morts” dans le business case utilisateur, recommandations pour optimiser le business case
Critères d’évaluation

	Criteria
	Maximum score

	Compréhension de la mission et pertinence de la méthodologie
	40

	Expériences similaires
	40

	Offre financière
	20



Période
La période est de février à Mai 2026. 
Termes de paiement
Le/la consultant.e sera payé par mois à la présentation d’une facture et un timesheet validé par le PM. Les sorties terrain se font sur ordre de mission émis par SNV. Il/elle aura droit aux frais de mission selon les procédures SNV. 
Conformité
SNV adhère aux normes minimales pour l'intégration de la dimension de genre. Ces normes, au nombre de huit (08), résument les bases de l'intégration de l'égalité des sexes (et dans une certaine mesure de l'inclusion sociale) dans notre travail au niveau de la conception du projet, de l'organisation et de la mise en œuvre du projet. Il est attendu que le travail des consultant.es recruté.es pour cette mission soit conforme à ces normes.

 Droits d’auteur et propriété intellectuelle 
Tous les produits, livrables, documents, matériels, contenus audiovisuels, supports numériques, bases de données, outils ou tout autre résultat issus de la mission, produits dans le cadre de ce contrat, seront la propriété exclusive de SNV, sauf disposition contraire explicitement convenue par écrit.
Le consultant s'engage à respecter les principes suivants :
· Transfert des droits
Les droits patrimoniaux d’auteur afférents aux livrables sont intégralement cédés à SNV dès leur production et leur paiement effectif. Cela inclut, sans limitation :
· Le droit de reproduction, diffusion, traduction, adaptation, transformation, en tout ou partie
Le droit d’usage pour des besoins internes, de plaidoyer, de communication publique, ou à des fins de reporting aux partenaires techniques et financiers.
· Mention des auteurs
SNV se réserve le droit de mentionner ou non le nom du consultant ou de l’organisation prestataire dans la diffusion des produits réalisés, selon le contexte, les supports, ou les politiques de communication en vigueur.
· Interdiction de réutilisation sans autorisation
Le consultant ne pourra en aucun cas revendre, réutiliser ou redistribuer à des tiers les produits ou résultats du travail réalisé sans l'accord écrit préalable de SNV.
· Protection des contenus sensibles
Le prestataire s'engage à ne pas divulguer, publier ou utiliser à des fins personnelles ou commerciales toute information confidentielle, stratégique ou sensible obtenue dans le cadre de la mission.
· Respect des droits de tiers
Il appartient au consultant de s’assurer que les éléments fournis à SNV (images, sons, logiciels, polices, etc.) sont libres de droits ou utilisés dans le respect des licences applicables. Toute violation de droits de propriété intellectuelle de tiers relèvera de sa responsabilité exclusive.

Soumission
Les candidats.e.s intéressé.e.s sont invité-es à soumettre une proposition technique une proposition et financière à l’adresse suivante : maliprocurement@snv.org au plus tard le 13 février 2026 à 11h00
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